
Outros. Quais?

Como é que elas, até ao momento, estão realmente a chegar a ti?

Boca-a-boca

Quantas formas tens para as pessoas chegarem a ti?

Tens processos automatizados para qualificar potenciais clientes?

Sim

Anúncios Pagos

Flyers

Redes sociais

E-mails

Whatsapp

Recomendação de parceiros

Publicidade Exterior (Cartazes, outdoors, etc)

Website - Venda direta ou através de formulário 

Não Estou a tratar disso!

1) Nos próximos dias, sempre que fores interrompido por um anúncio, em vez de revirares os olhos,
vais prestar atenção e apontar no teu caderno: 

Quais é que te chamaram à atenção? 
Porquê? O que é que eles tinham de especial ou diferente que te prendeu? 
Qual era o formato: vídeo, imagem ou texto?

2) Faz um inventário digital: Coloca num excel todos os links de onde tens presença digital. E em baixo,
os nomes de todas as redes onde queres ter presença mas ainda não tens.

TPC

A evolução só acontece quando estás 100% comprometido com o teu Negócio. Por
isso, faz do crescimento 10x a tua Missão! Mas primeiro, vamos ao diagnóstico!

Outras. Quais?

Em que redes digitais tens presença?

Facebook

Quantas vezes por semana publicas em cada uma delas?

Instagram

Linkedin

Tik Tok

X (velhinho Twiter)

Pinterest

Youtube

Tens alguma estratégia de crescimento no digital?


