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Ja tens um modelo de como fazer negécio (ou, se és pré-empreendedor, ja pensaste
num de certeza). Sera que esse é o modelo ideal para ti? Podera ser melhorado?

Falando no teu Modelo de Negécio...

Sim | Nio | AindaNéio

O teu produto/servico existe na concorréncia?

O cliente apds comprar um produto/servico teu, tem
um produto seguinte?

Tens algum produto/servico de continuidade? Um
produto que o teu cliente paga de forma recorrente?

Trocas o teu tempo por dinheiro?

Consegues vender estando a dormir?

Que estratégias utilizas para vender?

Vamos a contas!

. . Num ano, em média, quantas vezes o
uantos clientes novos tiveste? 7 )

Q mesmo cliente te compra?

Quantas vezes vendes por ano,

ao mesmo cliente?

Qual é a média de venda numa Quantos clientes compraram em 2024 e
Unica transagdo? que também ja compraram em 2023?

Quantos testemunhos tens de clientes?

TPC

TRABALHO PARA CRESCIMENTO

Faz uma lista de todos:
e Os teus produtos/servicos;
e Os respetivos precos destes;
e Faturacado anual por produto/servico;
e Percentagem que cada produto/servico representa na faturacao total (faturagao do produto
ou servigo x 100 /(faturagao total) )

SEMANA DO

EMPREEI:DEDOR
3.




